
DOSSIER SPONSORING & MÉCÉNAT
Association Tennis Pusignan  ·  Saison 2026 · 2027

Soutenir un club local. Valoriser votre entreprise. Construire l'avenir ensemble.

Complexe Sportif Jean Brissaud — 69330 Pusignan   ·   at.pusignan@gmail.com   ·   07 67 21 61 54



QUI SOMMES-NOUS

Un club installé, et qui avance

1983 année de création

215+ adhérents licenciés

5 courts de tennis

NOTRE MODÈLE

• Une école de tennis structurée

• Des créneaux adultes en loisir ou 
compétition

• Des équipes engagées en championnats 
FFT

• Des animations régulières

• Une vie de club dynamique, familiale et 
inclusive

NOS INSTALLATIONS

• 3 terrains extérieurs en béton poreux

• 2 terrains couverts en résine (2019)

• Un club-house, lieu de vie du club

Projet 2026-2027

Développement du padel

Association affiliée à la Fédération Française de Tennis — jeunes, adultes, loisirs et compétiteurs.



POURQUOI NOUS SOUTENIR

Quatre bonnes raisons de s'engager

01
Visibilité locale immédiate

Votre entreprise est mise en avant auprès de plus de 200 familles, de 

milliers de visiteurs et lors de tous nos événements.

02
Un impact concret et positif

Votre soutien finance directement l'encadrement des jeunes, les 

animations et les projets du club.

03
Une image valorisante

Associez-vous à un sport porteur de valeurs : respect, engagement et 

convivialité.

04
Un cadre fiscal avantageux

Jusqu'à 60 % de réduction d'impôt dans le cadre du mécénat.

ET POUR LES DIRIGEANTS ADHÉRENTS DU CLUB

1 000 € de don  →  600 € de réduction d'impôt  ·  adhésion à 100 €
Le dispositif le plus avantageux

pour soutenir le club



DEUX FAÇONS DE NOUS AIDER

Sponsoring ou mécénat ?

1 SPONSORING

Une aide financière qui permet au club de financer son activité. En 

contrepartie, votre société communique sur son activité, accroît sa notoriété et 

gagne en visibilité auprès de nouveaux clients.

L'aide versée constitue une charge déductible sur le plan fiscal.

2 MÉCÉNAT

Le versement d'un don dans un but non lucratif. Il ne s'agit plus de 

communiquer, mais de vous engager en faveur d'un projet local et porteur de 

sens, au service de la jeunesse et de la vie associative.

Le montant versé ouvre droit à une réduction d'impôt de 60 %.

COÛT RÉEL POUR VOTRE ENTREPRISE

Aide versée Coût réel — sponsoring* Coût réel — mécénat

300 € 225 € 120 €

450 € 338 € 180 €

600 € 450 € 240 €

* Exemple pour une entreprise dont le taux d'imposition est de 25 %.

À aide égale,

le mécénat coûte

deux fois moins cher

à votre entreprise.



1. NOS OFFRES SPONSORING

Trois formules, une visibilité toute l'année

CHALLENGER

300 €  / an

• Tableau des sponsors au club-house

• Panneau en diffusion continue sur la TV du 
club-house

• Logo sur la page partenaires du site internet

• 1 bâche publicitaire (2 m × 0,8 m) sur un 
court

MASTER 1000

450 €  / an

• Tout le contenu de l'offre Challenger

• Au choix : 1 bâche (2 m × 0,8 m) ou 2 bâches 
sur filet (0,9 m × 0,9 m)

• Logo sur les supports de communication des 
évènements

GRAND CHELEM

500 €  / an

• Tout le contenu de l'offre Master 1000

• 4 communications par an (e-mail, Facebook, 
Instagram)

• Flyer disponible toute l'année au club-house

• Flyer diffusé lors des manifestations (loto, 
tournois)

Ces propositions ne correspondent pas totalement à vos envies ? Contactez-nous pour construire une offre personnalisée.



2. SOUTENIR LE CLUB AUTREMENT

Le mécénat, un engagement qui compte

QU'EST-CE QUE LE MÉCÉNAT ?

Un don d'entreprise au club, sans objectif publicitaire, ouvrant droit à une 

réduction d'impôt de 60 %.

• Pas de logo, pas de publicité

• Un fort impact local

• Un avantage fiscal majeur

EXEMPLE DE MÉCÉNAT

Don au club 1 000 €

Réduction d'impôt (60 %) − 600 €

Coût réel pour l'entreprise 400 €

★ OFFRE « ENGAGEMENT CLUB »

Une offre exclusive réservée aux dirigeants d'entreprise adhérents du club.

Don de

1 000 €
Coût réel pour l'entreprise

400 €

Contrepartie légale (25 %)

− 250 € sur l'adhésion

Adhésion + licence + entraînement

100 €Le mécénat permet de soutenir durablement le club tout en maîtrisant le coût réel pour 

l'entreprise.



ÉVÈNEMENTS

Une visibilité tout au long de l'année

DES ÉVÈNEMENTS SPORTIFS

• Tournoi Open Sénior — 200 participants (octobre)

• Tournoi Jeunes — 150 participants (septembre)

• Championnats par équipes — 7 équipes en automne, 6 au printemps

• TMC hommes, femmes et jeunes — 10 journées par an

• Tournoi interne — 60 participants (avril à juin)

DES ÉVÈNEMENTS CONVIVIAUX

• Loto du Tennis — 450 personnes (février)

• Fête du club — 100 personnes (juin)

• Stages de tennis pendant les vacances scolaires

• Animations diverses : beaujolais nouveau, chandeleur, galette des rois…

+10
évènements sportifs

450
personnes au loto

215+
adhérents

12
mois de visibilité

Votre entreprise bénéficie d'une exposition continue, auprès des adhérents comme du grand public.



ASSOCIEZ VOTRE MARQUE À NOS VALEURS

Un club qui fait

vivre son territoire

L'objectif de l'ATP est simple : développer la pratique, créer du lien, 

accompagner les jeunes et faire du club un véritable lieu de vie.

Respect Engagement

Convivialité Plaisir du jeu

Partage

Soutenir l'ATP, c'est associer votre marque à des valeurs humaines et 

sportives fortes.



PARLONS-EN

Construisons ensemble

le partenariat qui vous ressemble

ADRESSE Complexe Sportif Jean Brissaud

69330 Pusignan

E-MAIL at.pusignan@gmail.com

TÉLÉPHONE 07 67 21 61 54

SITE INTERNET www.atpusignan.com

L'ÉQUIPE DIRIGEANTE

Thierry Serboff

Président

Sophie Latoud

Budget / trésorerie

Marine Laperrière

Secrétariat / logistique

Cédric Latoud & Jimmy Mancini

Pôle sportif

Sébastien Henry & Benjamin Lavorel

Pôle vie du club

Grégory Cruiziat

Pôle projets & développement

Merci de l'attention portée à notre club.


